Doelgericht succesvol Netwerken

Ondernemer Rob B. Tol: Netwerker van het jaar:

“De kracht van een netwerker is het geven van aandacht.
Het doel is het delen van informatie, kennis en contacten.
De crux is te weten wat je wilt bereiken en hoe je

je netwerk opbouwt, inzet, uitbreidt en onderhoudt”.

Netwerken helpt je toegang te krijgen tot netwerken die voor jou en je
organisatie belangrijk zijn voor succes. Het gaat om het leggen van
contacten en verbindingen. Je netwerk werkt dan als een constante stroom
van informatie, ideeén en contacten tussen jou en de mensen om je heen.
Zo ontstaat een netwerk dat voor je werkt.

Referenties zijn o.a.: AbbVie, CapGemini, ESAA, EY, Gemeente Capelle en
Rotterdam, GMB, JANN, Loyens & Loeff, NoVAA, Ordina, Rabobank, Rotterdam
Academy, SportSupport, UWV, Vialis, Yarden en diverse Businessclubs.

Voor ondernemers, professionals, specialisten, studenten,
verkopers, accountmanagers en beleidsmakers.

¢ Netwerktest

e Wat is doelgericht zakelijk netwerken?
e Wat kan netwerken mij opleveren?

¢ Welk type netwerker ben jij?

® Personal Branding

e Sterke en zwakke netwerkkanten

¢ Goed luisteren is een hele kunst!

¢ Netwerkgelegenheden

¢ De elevator pitch

* Do’s & don’ts

¢ Netwerk opbouwen, uitbreiden en onderhouden
¢ Online netwerken met Social Media

¢ VVragen en afsluiting

“Je gaat je netwerk beter inzetten”
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